
2022年10月12日㊌ 10:00～17:00
13日㊍ 10:00～16:00

日時

会場 東京ビッグサイト 東展示棟 東４・5ホール

オンライン商談会 同時開催

主催・企画運営事務局：リッキービジネスソリューション株式会社

★地方銀行主催の食品展示商談会★

2022年10月3日～2023年3月31日

主催：地方銀行フードセレクション実行委員会



開催までのスケジュール（予定） 出展ブース概要 原則として、1法人・2小間までの出展となります。

出展料に含まれるもの（基本仕様1小間/2日間）

出展料に含まれないもの（オプション）

新型コロナウィルス感染防止対策について
事務局では、本年度も「新型コロナウィルス（COVID-19）感染防止対策」を可能な限り
行ってまいります。皆様のご揚力をお願い致します。

開催概要・料金体系

2022年10月12日㊌、13日㊍リアル商談会開催当日



①優良食品バイヤーが来場
来場バイヤー85% 以上が

商品の決裁に関与しています！

▼バイヤー業種 ※2021年開催 受付来場者の属性集計

②銀行によるサポート

事前セミナー・勉強会をオンライン開催
販路開拓セミナー、商談のコツをはじめ、商談会に向けて
事前勉強会を実施し、皆さまの出展サポートを行います。

商談会当日のサポート
銀行員が出展ブースへバイヤーを誘導。試食提供や
商品説明等に協力し、皆さまと共に販路拡大に取り組みます。

商談会のアフターフォロー
新規取引前にバイヤー調査の依頼を承っております。

③リピート出展率の高さ
出展社の 約70％ が継続出展!!

今年はバイヤー10,000人来場見込み！

▼出展社の声 ※一部抜粋

コロナ禍で２年ぶりのリアル商談会に出展しました。
バイヤーの商品探しの意気込みも違い、いつも以上に熱が入りました。

（鹿児島県／酒造所）

来場者が食品バイヤーに限定されているので、冷やかしがなく、
試食アンケートを実施しながら、ゆっくりと商談することができました。

（石川県／加工食品）

想像以上の数のバイヤーから見積依頼を受けました。事務局等の
サポートもあり、商談成約の見込みもでき、参加してよかったです。

（愛媛県／一次生産者）

食品・種類卸 54.7% ホテル・ブライダル 1.4％

食品を扱う通販 7.5% 生協 1.0％

その他 7.5% 上質スーパー 0.9％

食品加工・食品製造 6.9％ 惣菜・弁当・中食 0.8％

その他小売 6.6％ CVS 0.7％

スーパー 6.1％ ドラッグストア 0.5％

外食 2.9％ 食品宅配 0.2％

百貨店 2.2％ 給食 0.1％



出展社同士のマッチング

商品展示コーナー 公式ガイドブックへの広告掲載

・来場者、関係者への検温実施
・飛沫防止パネルの設置
・入場時の待機列等におけるソーシャルディスタンス

全国から食品事業者が集まるこの機会に、
出展社同士でも交流を図り、新たなビジネスチャンス
を生み出す場を提供します。

テーマ別にした商品展示コーナーは、
出展社ブース以外に商品のPRができ、展示ブースへ
の誘客を目的としています。

商談会当日、来場者が必ず手にするガイドブックに
貴社の商品PRを目的とした広告を掲載できます。

事前予約制個別商談会

出展社とバイヤーのビジネスマッチングを目的とした
事前予約制個別商談会を実施。
会場内に専用商談デスクを設け、完全予約制にて
個別に商談をすることで、効率よく商談いただけます。

～感染防止対策の取り組み～
・マスク着用の徹底、マスク配布
・共有スペースのこまめな消毒作業
・試食の小分け・個包装での提供



主な来場バイヤー一覧 ※2021年実施報告書より一部抜粋



コロナの状況下で始めたオンライン商談は、

2020年、2021年の2年間だけで、なんと8,000件に上ります！

成約・継続商談率

62％ 以上

登録バイヤー件数

5,000人 以上

出展社 認定バイヤー

情報入力サイトに
基本情報・商品情報を登録。

登録された商品を検索し、
「商談希望」「お気に入り」を
チェック。

弊社のコーディネーターがチェックされた商品を分析。

最も効果的なマッチングを提案。

オンラインによる個別商談設定
※商談方法は、ZOOM等の双方向オンライン、電話、メール等。

★試食・試飲サンプルについて

バイヤーより指定があった場合には、事務局スタッフより出展社へ商談前にサンプル送付を依頼します。
多くの場合には商談後、成約に向けてバイヤーへサンプルを送付いただきます。



★データベース（オンライン）の強み・メリット

いつでもどこでも
商談ができる

全国のバイヤーと
商談ができる

商談成約率が高い
（事前に双方のニーズが合致）

その時々(出展社が商談したいとき)で
ベストの商品を提案できる。
また、離島などの遠隔地、従業員が
少ない出展社にとっては、自らの手が
空いている時間に参加できる。

全国のバイヤーが登録しているため、
首都圏に限らず、全国への販路開拓の
チャンスがある。

事務局のコーディネーターが事前に
出展社、バイヤー双方のニーズを把握、
共有した上で商談を設定するため、
商談成約に繋がる可能性が高い。

商談前

商談後

商談日
●リアルタイムで商談をサポート
事務局スタッフが進行役を務め、出展社、バイヤーがスムーズに商談を
行えるようにサポートします。

●商談のフィードバック、バイヤーへ新規提案も
商談に同席した事務局スタッフが良かった点や改善点などを共有。
またバイヤーが探している商材をヒアリングし、新規の商品提案を行い、
継続的な商談マッチング等、バイヤーとの良好な関係を築いています。

・出展社、バイヤーの入室が遅れている。
・音声や映像が乱れる。
・出展社が事前に準備した説明や資料の紹介を忘れている。
・想像していた商談イメージ（テスト商談）と異なる展開になった。

事務局スタッフがサポートする具体的なケース

・商品選定と販売チャネルや
ターゲットの確認

・商談シートの添削指導

・事務局スタッフとのテスト接続

・事務局スタッフによるバイヤー
ニーズに合う商材提案

・出展社からの事前資料等の
共有

●出展社サポート● ●バイヤーサポート●



WEBから簡単申込み

※公式HP＞出展要項＞出展申込みフォームからのお申込みも可能です。

https://food-selection.com/apply.html

■お問い合わせ先■ 企画運営事務局：リッキービジネスソリューション株式会社 担当：日笠、米田、芝田、伊東

〒100-0005 東京都千代田区丸の内2-2-1 岸本ビル10F TEL：03-3282-7712 FAX：03-3282-7714
E-Mail：info@food-selection.com 公式ホームページ：http://www.food-selection.com/


