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近畿地区の地域金融機関で初めて 

「株式会社 ビザスク」と業務提携！ 
～ お取引先の経営課題解決に向けた取り組み支援～ 

  株式会社 京都銀行（頭取 土井 伸宏）は、本日（平成２９年９月１１日（月））、お取引先の

事業拡大や業務改善、海外進出などを支援するため、株式会社 ビザスク（代表取締役     

端羽 英子）と業務提携契約を締結し、同社が提供するスポットコンサルティングサービス 

「ビザスク」の取り扱いを開始しましたのでお知らせいたします。 

 「ビザスク」は、現場に詳しい実務家や経営者、企業OBなどのアドバイザー（知見者）から

対面や電話により、ビジネス相談ニーズに沿ったコンサルティングを１時間単位で受けられる 

サービスです。４０，０００人以上の各業界・業務に知見を持つアドバイザーと、新規事業や

業務改善の課題を抱える企業、起業を志す個人等とをマッチングしています。お客様には、

マーケティングに関するアドバイスや組織づくりの経営相談、業界調査といった多くの用途

で当サービスを活用いただけます。 

 当行では、今後もお客様のさまざまなニーズにお応えできるようサポート体制を一層充実 

させ、さらなる地域経済の活性化と地方創生に貢献してまいります。 

記 

１．提携内容 

提 携 先 

株式会社 ビザスク 

所  在  地：東京都目黒区青葉台４-７-７ 住友不動産青葉台ヒルズ１０F 

代  表  者：代表取締役CEO 端羽 英子 

設   立：平成２４年３月 

事業内容     ：企業と個人の知見をマッチングするスポットコンサルティング
プラットフォーム「ビザスク」の運営 

     経営、人材育成に関するコンサルティング及びセミナーの企画運営 等 
 

提携内容 

・当行お取引先に対するスポットコンサルティングサービス「ビザスク」の  
紹介 

・スポットコンサルティングサービス「ビザスク」を活用した新サービスの検討 

・各種セミナー・イベント等の共催 

締 結 日 平成２９年９月１１日（月） 
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２．スポットコンサルティングサービス「ビザスク」京都銀行特別プランについて 

内  容 

【京都銀行 特別プラン】 

当行を通じた申し込みにより、初めてスポットコンサルティングサービ

ス「ビザスク」（webセルフマッチング）をご利用いただくお客様には、

初回利用料を３０％割引いたします。 

※VQ（フルサポートマッチング）は割引の対象外です。 

 ビザスク 

（webセルフマッチング） 

VQ 

（フルサポートマッチング） 

提供 

サービス 

登録者約 40,000人、300分野
に及ぶ知見プラットフォーム
「ビザスク」を提供 

Web上で知見者を募集・  
検索してご依頼頂けます。 

「ビザスク」登録アドバイザ
ーに加え、外部アドバイザー
まで広範囲の紹介が可能 

専任スタッフがマッチング
をフルサポートします。 

利用料 
5,000円/1時間～の利用 

（平均価格帯は約 15,000円） 
50,000円/1時間～の利用 

※利用料はアドバイザーにより異なります。別途、オプション費用がかかる

場合がございます。 

ご利用いただける 
お客様 

起業を検討する個人のお客様や新規事業・業務改善・海外進出に課題を   

抱える企業等 これまでに当サービスのご利用実績がないお客様 

取扱開始日 平成２９年９月１１日（月） 

申込方法 京都銀行のお取引店にてお申し込み下さい。 

 

 

以  上 


